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E I N K A U F S R E C H T

Grundsätze des Vertragsrechts
�	 Wichtigste Inhalte eines Einkaufsvertrages
�	 Vertragsarten (Vorvertrag, Rahmenvertrag, NDA´s, 

Abgrenzung Dienst- und Werkvertrag, etc.)
�	 Vertragsschluss
�	 Risiken unwirksamer AGB und Verträge
�	 Individualvertrag – „Stolperfalle“ AGB
�	 Ab wann greift das AGB-Recht? Wann liegt eine 

Individualabrede vor?

Grundsätze zur Formulierung wirksamer AGB
�	 Transparenzgebot
�	 Allgemeine Leitlinien der Inhaltskontrolle
�	 Rechtsfolgen nicht einbezogener oder unwirksamer Klauseln
�	 Änderung von AGB während der Vertragslaufzeit

Richtiger Umgang mit „klassischen“ Risiken im Einkauf
�	 Leistungsstörungen, Höhere Gewalt
�	 Insolvenz des Lieferanten

Die wichtigsten Grundsätze zu Haftung und Gewährleistung
�	 Haftung des Lieferanten für Verzug und Mängel
�	 Gewährleistung (welche Ansprüche gibt es? Abgrenzung zur 

Garantie? etc.)

Einbeziehung von AGB im nationalen und internationalen 
Geschäftsverkehr
�	 Wirksame Einbeziehung der AGB in Verträge
�	 Besonderheiten im internationalen Rechtsverkehr
�	 Besonderheiten im Online-Verkehr 

Kollision zwischen allgemeinen Ein- und Verkaufs
bedingungen
�	 Welche AGB gelten bei sich widersprechenden Ein- und 

Verkaufsbedingungen?
�	 „Strategien“ zur Durchsetzung der eigenen Einkaufs

bedingungen
�	 Geltungs-, Ausschließlichkeits- und Abwehrklauseln
�	 Besonderheiten im internationalen Rechtsverkehr

Praxisrelevante Klauseln im Einkauf mit Erläuterungen  
und Formulierungshinweisen
�	 Gewährleistung/ Haftung
�	 Vertragsstrafen
�	 Wareneingangskontrolle, etc.

To Dos und Merkposten im internationalen Geschäftsverkehr
�	 Rechtswahl/Gerichtsstand/Schiedsklauseln
�	 Grundsätze des UN-Kaufrechts
�	 Internationale Handelsklauseln

Fragerunde

EINKAUFSRECHT KOMPAKT
FOKUS AGB-RECHT UND STANDARDVERTRÄGE

Das Seminar gibt Nicht-Juristen einen Überblick über die rechtlichen Grundlagen des Vertragsrechts im Einkauf. Sie lernen die 
wichtigsten Voraussetzungen für den Abschluss rechtssicherer Verträge und AGB sowie für den Einkauf relevante Risiken und 
Haftungsfragen kennen. Praxisrelevante Klauseln werden mit Erläuterungen und Formulierungshinweisen besprochen.

ZIELGRUPPE: Fach- und Führungskräfte aus dem Einkauf; alle, die mit der Vertragsgestaltung und -verhandlung betraut bzw. in 
diesen Prozess mit eingebunden sind

METHODIK: Fachvortrag, Fallbeispiele mit Lösungsansätzen, Diskussion, Checklisten

SEMINARLEITUNG: RA Sebastian Herrmann, RA Martin Stange

  www.bme.de/rec-agb

SEMINARINHALTE

15. – 16.04.2026	 ONLINE	 	 382630404	 895,-
24. – 25.06.2026	 ONLINE	 	 382630617	 895,-
16. – 17.09.2026	 ONLINE	 	 382630921	 895,-
25. – 26.11.2026	 ONLINE	 	 382631122	 895,-

ONLINE: 
1. – 2. Tag: 09.00 – 13.00 Uhr


