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und -strategien

# METHODEN UND STRATEGIEN

STRATEGISCHES MATERIALGRUPPENMANAGEMENT

PROFESSIONALISIERUNG IM MATERIALEINKAUF

Ein professionelles Materialgruppenmanagement gehort zu den wichtigsten Fundamenten des Einkaufserfolgs. Angefangen von
den Zielen und dem Nutzen des Materialgruppenmanagements, der Bildung von Materialgruppen Uber die Strategieentwicklung
bis zur operativen Umsetzung durch verschiedene Instrumente wird wertvolles Praxiswissen vermittelt. Unabhangig davon, ob
Sie Materialgruppenmanagement einflihren oder optimieren wollen, erhalten Sie in dem Seminar wichtige Informationen fiir die
Strategiegestaltung und Hilfestellung fiir die operative Umsetzung in die Praxis. Der Einsatz von verschiedenen Templates hilft
bei der Strukturierung und erleichtert die spatere Umsetzung im eigenen Unternehmen.

ZIELGRUPPE: Fach- und Fuhrungskrafte aus Einkauf und Management, die flr die Einfihrung, Gestaltung und Umsetzung des
Materialgruppenmanagements verantwortlich sind

METHODIK: Fachvortrage, moderierte Gruppenarbeiten, Case Studies, Diskussionen
SEMINARLEITUNG: Prof. Dr. Alexander E. Meier oder Prof. Dr. Christoffer Schneider

...................................................................................................................... @ www.bme'de/eks-mgm
SEMINARINHALTE

Materialgruppen und Materialgruppenmanagement Organisation und Weiterentwicklung des MGM
» Materialgruppenmanagement — gemeinsames Verstandnis » Kompetenzanforderungen im MGM

» Ziele und Nutzen des MGM » Entwicklungsstufen des MGM

» Bildung von Materialgruppen »  Weiterentwicklung des MGM

» Priorisierung von Materialgruppen
Hinweise und Praxisbeispiele fiir die erfolgreiche Einfiihrung
Analyse von Materialgruppen des MGM
» Bedarfsanalyse
» Beschaffungsmarktanalyse

Strategieentwicklung auf Materialgruppenebene
» Portfolios zur Strategieableitung
» SWOT-Analyse zur Strategieableitung

Umsetzung der Materialgruppenstrategie — Instrumente
Performance Pricing

Auktionen

Kostenstrukturanalyse

Angebots- und Vertragsmanagement

Early Involvement

Weitere Instrumente
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buchen? Sprechen Sie uns an unter

ﬂ‘ Maéchten Sie dieses Seminar als INHOUSE-Schulung
inhouse@bme.de oder 06196 5828-251
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24. - 25.06.2026 ONLINE = 382630619 1.495- : PRASENZ/ONLINE:
25.-26.11.2026 STUTTGART 352611032 1.495,- @ 1.Tag: 09.30 - 17.00 Uhr

: 2.Tag: 08.30 — 16.30 Uhr

@ 06196 5828-200 & 06196 5828-299 @ anmeldung@bme-akademie.de €5 www.bme-akademie.de
30



