
€ �zzgl.  
MwSt.

192 

 06196 5828-200   06196 5828-299   anmeldung@bme-akademie.de   www.bme-akademie.de

9

Re
ch

t i
n 

Ein
ka

uf
 

un
d 

Lo
gi

sti
k

Vertragsarten und Vertragsinhalte
�	 Aufbau und Gliederung für einen Einkaufsvertrag
�	 Vertragsarten
	 -	Kaufvertrag
	 -	Werkvertrag 
	 -	Werkliefervertrag
�	 Welche Klauseln gehören hinein, welche Optionen gibt es?

Rahmenverträge – was ist zu beachten?
�	 Verwaltung von Rahmenverträgen
�	 Besondere Klauseln

Die Entstehung von Vertragsverhältnissen nach BGB
�	 Bestellung, Auftragsbestätigung und Einigung aus rechtlicher 

Sicht
�	 Konkludentes Verhalten
�	 Das kaufmännische Bestätigungsschreiben
�	 Sicherheiten, Vertragsstrafen, Pönalen

Umgang mit den Allgemeinen Geschäftsbedingungen
�	 Wann werden AGB wirksam?
�	 Richtiger Umgang mit den AGB des Lieferanten
�	 Sich widersprechende AGB und Abwehrklauseln

Internationale Handelsklauseln und ihre Folgen
�	 Der konkrete Inhalt und die rechtlichen Vereinbarungen durch 

ausgewählte Klauseln

Beendigung von Verträgen
�	 Welche vertraglichen und gesetzlichen Rechte sind zu 

beachten?
�	 Rücktritt, Stornierung, Kündigung, Anfechtung

Haftung des Lieferanten
�	 Welche Mittel stehen dem Einkauf zur Verfügung?
�	 Voraussetzungen der Haftung
�	 Folgen der Haftung und vertragliche Regelungen

Schadensersatz bei Verzug & Co.
�	 Verzugsschadensersatz neben der Leistung
�	 Schadensersatz statt der Leistung
�	 Berechnung von Schadensersatz

Grundlagen zur Mängelgewährleistung
�	 Gewährleistung in Kauf- und Werkverträgen
�	 Nachlieferung 
�	 Neueste Rechtsprechung des BGH 

AKTUELLES VERTRAGSRECHT IM EINKAUF – TEIL 1
VERTRAGSABSCHLUSS UND HAFTUNG

Das Seminar vermittelt in leicht verständlicher und absolut praxisnaher Form einen allgemeinen Überblick über die rechtlichen 
Grundlagen des Vertragsrechts. Der Schwerpunkt liegt auf dem Abschluss rechtssicherer Verträge und deren Inhalte. Sie werden 
sich Ihrer Rechte und Ihrer Vertragsposition bewusst und treten sicher auf. Teil 2 des Seminars geht ausführlicher auf Probleme 
bei der Vertragsabwicklung und auf Haftungsfragen ein. 

ZIELGRUPPE: Mitarbeiter aus dem Einkauff, die ihre Grundkenntnisse in Einkaufsrecht und Vertragsgestaltung aufbauen bzw. 
auffrischen wollen

METHODIK: Vortrag, Fallbeispiele und Übungen

SEMINARLEITUNG: RA Dr. Jan Bohnstedt

  www.bme.de/rec-vr1

SEMINARINHALTE

+ 	Typische Fallbeispiele aus der Praxis
+ 	Gliederung für einen Einkaufsvertrag
+ 	�Vorschläge für wichtige Klauseln im Einkaufsvertrag

Sie sparen 300,- €! 
Buchen Sie diesen Kurs gemeinsam mit dem Seminar 
„Aktuelles Vertragsrecht im Einkauf – Teil 2“  
(Seite 193) zu unserem Paketpreis.

E I N K A U F S R E C H T

14. – 15.10.2026	 ONLINE	 	 382631011	 1.595,-
15. – 16.03.2027	 ONLINE	 	 382730315	 1.595,-
07. – 08.06.2027	 HAMBURG		  352706010	 1.595,-
07. – 08.09.2027	 ONLINE	 	 382730907	 1.595,-
06. – 07.12.2027	 DÜSSELDORF		  352712009	 1.595,-

PRÄSENZ/ONLINE: 
1. Tag:	 09.30 – 17.00 Uhr
2. Tag:	 08.30 – 16.30 Uhr

Möchten Sie dieses Seminar als INHOUSE-Schulung 
buchen? Sprechen Sie uns an unter  
inhouse@bme.de oder 06196 5828-251


