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R E C H T  I M  D I E N S T L E I S T U N G S - / I N D I R E K T E N  E I N K A U F

Basics für den Abschluss von Softwareverträgen
�	 Einordnung in Vertragstypen anhand BGB und Rechtsprechung
�	 Anwendbares Recht bei Auslandsberührung  
(z.B. bei Verträgen von US-Anbietern)

�	 Einfluss des deutschen AGB-Rechts  
(Prüfmaßstab und praktische Beispiele)

�	 Exkurs: typische Klauseln aus US-geprägten Vertragsmustern

Wie ist Software rechtlich geschützt?
�	 Urheberrechtsschutz
�	 Patentschutz
�	 Rechte des Datenbankherstellers
�	 Schutz von Geschäftsgeheimnissen (Know-how-Schutz)
�	 Grundlagen der Softwarelizenzierung
�	 Auswirkungen der Insolvenz auf bestehende Nutzungsrechte

Vorsorge für den Ernstfall – Quellcode-Hinterlegung (Escrow) 
�	 Sicherungsinteresse
�	 Beispiel einer Hinterlegungsvereinbarung (ESCROW)
�	 Verhältnis zwischen Hinterlegungsvereinbarung und 
Softwarevertrag

Rechte bei Leistungsstörungen
�	 Abhängigkeit des gesetzlichen Gewährleistungsregimes  
vom Vertragstyp

�	 Rechte bei Sach- und Rechtsmängeln 
�	 Verzug
�	 Bedeutung der Abnahme bei Softwareerstellung
�	 Untersuchungs- und Rügepflichten 
�	 Verjährungsfristen 

AI-Komponenten 
�	 Nutzung von Daten zum KI-Training durch Anbieter
�	 Rechte an KI-Input und KI-Output
�	 Offene vs. proprietäre KI-Modelle
�	 Haftung für KI-Ergebnisse

Open Source Software
�	 Was ist Open Source Software?
�	 Vorstellung verschiedener OSS-Lizenzbedingungen
�	 Was ist der Copyleft-Effekt?
�	 Mögliche Folgen einer Lizenzverletzung
�	 Open Source Compliance – Best Practice

RECHTSWISSEN FÜR SOFTWAREVERTRÄGE
PRAXISWISSEN FÜR DEN EINKAUF VON SOFTWARE, CLOUD SERVICES UND SONSTIGEN IT-LEISTUNGEN

Das Seminar vermittelt Ihnen die grundlegenden rechtlichen Kenntnisse für die Vertragsgestaltung im IT-Einkauf. Es versetzt Sie 
in die Lage, Verträge von Software-Anbietern rechtlich einzuordnen, typische Risiken zu erkennen und in Vertragsverhandlungen 
die richtigen Schwerpunkte zu setzen.

ZIELGRUPPE: Einkäufer und Projektverantwortliche, die für die Beschaffung von Software, Cloud Services oder sonstigen 
IT-Leistungen verantwortlich sind

METHODIK: Vermittlung rechtlicher Grundlagen inkl. praktischer Beispiele; Besprechung typischer Probleme der Vertragsgestaltung 
und Klauselbeispiele

SEMINARLEITUNG: RA Dr. Henriette Picot, RA Paulina Jacob

  www.bme.de/rec-swv

SEMINARINHALTE

Wenn Sie sich speziell für (Standard-)Software-
Lizenzverträge interessieren, besuchen Sie das 
Seminar „Optimierung von Software-Lizenzverträgen 
im IT-Einkauf“ (Seite 206).

08. – 09.04.2027	 FRANKFURT		  352704011	 1.595,-
28. – 29.10.2027	 ONLINE	 	 382731029	 1.595,-

PRÄSENZ/ONLINE: 
1. Tag:	 09.30 – 17.00 Uhr
2. Tag:	 08.30 – 16.30 Uhr

Möchten Sie dieses Seminar als INHOUSE-Schulung 
buchen? Sprechen Sie uns an unter  
inhouse@bme.de oder 06196 5828-251




